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Tredje kvartal 2010: 
Fortsatt svakt marked – forventer oppgang utover i 2011

• Viktige kontrakter vunnet innen marine- og energisegmentene og ordreinngangen 
i september den sterkeste siden november 2008 

• Resultat tredje kvartal (-23 mill kr) påvirket av sommerstengning i stålselskapene, 
samt fortsatt ugunstig produktsammensetning

• Gradvis bedret produktsammensetning og økt ordreinngang forventes å gi 
positiv resultateffekt utover i 2011

• Tiltak igangsatt for å avhende aktiva som ikke inngår i kjernevirksomhet. 
Styret har også besluttet å styrke arbeidet knyttet til fremtidig vekst og verdiutvikling 
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Forretningsområdet Stål;

Driftsinntekter 250 mill kr Driftsresultatet -16 mill kr (-6 %) 
Ordreinngang 233 mill kr  Ordrereserve  444 mill kr 

Tredje kvartal;
• Sommerstenging med vedlikeholdsstans i stålselskapene 

• Stor andel ordre innen stål- og maskinsegmentet med lav foredlingsgrad og margin

• Økte strømkostnader pga driftstans i Jørpeland Kraft (5 mill kr)

• Underliggende drift er bedre enn i første halvår 
• Scana har i tredje kvartal vunnet viktige kontrakter innen marine og energi

Utsiktene fremover;
• Gradvis bedret produktsammensetning vil gi resultateffekt utover i 2011 

• Effektiviseringstiltak posisjonerer Scana for vekst og positiv utvikling 

• Scana har styrket posisjonen hos verdensledende kunder innen marinesegmentet 







Produktmix stålselskaper (illustrasjon)
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Produktmix stålselskaper (illustrasjon)

VerdiTonnasje
Tonn NOK

Tonnasje
Grå farge; lite ferdigbearbeidede produkter primært til stål og maskinsegmentet
Øvrig; mer ferdigbearbeidede primært til energi- og marinesegmentene



Marked i svingning

Verktøy og stål

Infrastruktur komponent

Scana i dagens markedsituasjon



Kontrakter olje- og gass

Kontrakt for leveranse av høyt legerte materialer til bruk i særdeles krevende 
oljebrønner. Scana Steel Stavanger startet med test leveranser tidligere i år. 

Initiell kontraktsverdi er estimert til 28 mNok. Kontrakten har i tillegg flere opsjoner.�
Kontraktene er et gjennombrudd på materialer for nedi-hullsutstyr og et resultat 
av et omfattende og suksessfullt kvalifikasjons- og utviklingsarbeid.

Scana Steel Stavanger har også tatt kontrakter fra kunder i Skandinavia og Europa 
på til sammen 32 mNok, hovedsakelig knyttet til fortøyningssystemer. Scana er valgt 
som leverandør som følge av produktkvalitet, leveringspresisjon og konkurransedyktig pris.



Kontrakter veiskjær

Scana har fornyet rammeavtalen med 
Mesta for leveranse av slitestål til 
vegvedlikehold. Avtalen er for 3 år og 
kontraktsverdi ca 30 mNok. 

Fornyelse bekrefter Scanas posisjon som 
kvalitetsleverandør og markedsleder av 
slitestål til vegvedlikehold i Norge. 

Scanas internasjonale forhandlernettverk 
styrkes:
- Sverige (også gruve og anleggsmaskiner), 
- Finland (inkl redskap innen landbruk og anlegg),
- Østerike (vegvedlikeholdsprodukter)



Forretningsområdet Marine;

Driftsinntekter 122 mill kr Driftsresultatet 13 mill kr (10 %) 

Ordreinngang 103 mill kr  Ordrereserve 268 mill kr 

Tredje kvartal;

• Reduksjon i driftsinntekter fra 2009 skyldes lavere aktivitet  

• Høy driftsmargin pga kostnadstilpasninger og god aktivitet innen service 
• Scana har inngått viktige kontrakter til prosjekter i Brasil, Kina og Norge 

Utvikling fremover;
• Antall kontraheringer globalt har økt de siste månedene, viktig for aktivitetsnivå i 2011

• Kostnadsreduserende tiltak styrker Scanas konkurranseposisjon. 

• Satsing innen service gir resultateffekt og utviklingen ventes å fortsette 

• Scana styrker produktforvaltning og optimaliserer produksjon innen propulsion  



Kontrakter i Brasil, Kina og Norge

Scana Volda AS inngått kontrakt med 
STX Europe på levering av gear- og 
propellanlegg med fjernstyring for to 
ankerhåndteringsfartøy i Brasil. Utstyret�
skal leveres i 2011 og 2012.��

Skipene drives av Norskan (DOF ASA) i 
Brasil. Scana har hatt en rekke leveranser 
til STX og Norskan i Brasil, hvorav det siste 
fartøyet er under oppstart i disse dager.
��
Scana har også signert kontrakt på propell-, gir- og fjernstyringssystem for to fiskefartøy, 
et større oppsyns- og redningsfartøy, samt fire beredskapsfartøy. 



Forretningsområdet Olje- og Gass;

Driftsinntekter 39 mill kr Driftsresultatet -11 mill kr (-29%) 

Ordreinngang 27 mill kr  Ordrereserve 109 mill kr 

Tredje kvartal;

• Svakt resultat skyldes fortsatt for lav aktivitet innen service og få større prosjekt

• Aktiviteter knyttet til salg, tilbud og forhandlinger skjer til reviderte tidsplaner 
• Scana er i gang med produksjon av stigerør og koplinger til Snorrefeltet i Nordsjøen 

• Resultatutviklingen innen olje og gass har ikke vært tilfredsstillende 
Det er besluttet å iverksette tiltak for å bedre situasjonen

Utsiktene fremover;

• Ordreinngangen ventes å ta seg opp mot slutten av 2010 / begynnelsen av 2011
• Scana Subsea forenkler kundenes forretningsprosesser og gir store muligheter globalt 

• Innen FPSO-markedet forventes en oppgang frem mot 2013. 



Andre strategiske forhold;

Scana jobber med strategiske grep for å styrke konsernets størrelse og verdiskapning: 

Scana kjøpte 9,9 % av aksjene i TTS Group ASA i juli: 
• Forretningsmuligheter diskuteres med TTS Group 

• Avklaring ventes i løpet av 2010

Styrke konsernets satsing i USA, Brasil og Singapore

Omstrukturering og/eller avhendelse av aktiva som ikke betraktes som kjernevirksomhet

Scanas styre har også besluttet å engasjere ekstern rådgiver for å delta i arbeidet 

med fremtidig vekst og verdiutvikling. 



Initielle Scana-vurderinger

Produkter
� Bredere produktspekter
� Mest synergier innen Energi

Internasjonal tilstedeværelse
� Sammenfallende geografisk satsing
� Komplementær styrke Asia
� Muligheter Brasil  

Service og reparasjon
� Viktig satsing for begge

Mulige produksjons synergier

Finansielle synergier

Dialog om 
finansiell 
og/eller
industriell 
transaksjon



GUIDING



Utvikling 2010-11

Muligheter
+ Gradvis bedret produktmix for stålselskapene (mer ferdigbearbeidete produkter )
+ Høy etterspørsel etter støpte produkter samt  korrosjonsbestandig stål til olje og gass- industrien
+ Stor tilbudsaktivitet knyttet til stigerør og økt tilbudsaktivitet knyttet til FPSO’er
+ Styrket posisjonen hos verdensledende kunder innen marinesegmentet
+ Også positive signaler innen marine, med flere kontraheringer og økt tilbudsaktivitet og forhandlinger
+ Noe styrket pris i nye stålkontrakter

Trusler
- Sårbar EURO-sone
- Prosjektfremdrift olje og gass
- Økt kapasitet i europeiske stålverk
- Avtakende vekst i Kina og usikkerhet knyttet til USA

Forventer  de neste kvartaler:
• Fortsatt økt ordreinngang og gradvis bedrede resultater utover i 2011
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